
通过展后的观众调查

业内观众在购买决策中的角色 您一年中打球的频率是？ 观展企业的经营领域：

的观众表示明年展会

一定或很可能再次前

来参观

的TAP钻石贵宾观众

对展会参观效果表示

非常满意或很满意

 40多场与TAP卖家面对面沟通

 为30家甄选展商提供120多个业务配对

 超过1200人预登记为TAP观众

 90多场业务配对

 超过30家展商享受TAP配对服务

 到场TAP观众人数达801人

展前 展会现场

86.7%95.2%

的观众表示一定或非

常愿意把高博会推荐

给同事和朋友

88.9%

35.4%   决策者/授权者
17.6%   评估/执行采购任务
29.2%   建议/收集采购信息
17.7%   不参与采购

20.48%   25轮次以上
15.83%   16-24轮次
18.7%     8-15轮次
44.9%     8轮次以下

中国国际高尔夫球博览会 （简称：中国高博会）

中国高博会是参展商与买家沟通的最佳桥梁

整体观众人数达18,127，其中TAP钻石贵宾俱乐部成员到场人数达801。TAP特邀买家指那些有明确购买意
向及采购产品清单的采购决策者，包括球会总经理、房地产开发商、分销商、代理商以及采购总监等。

中国国际高尔夫球博览会是众多知名品牌选择向客户、潜在合作伙伴以及广大高尔夫爱好者推出最新产品及

服务的最佳平台。

26.10%   爱好者

16.41%   高尔夫球场/练习场

11.19%   球具

7.78%     配件

6.28%     教学/培训

4.53%     服装/鞋帽

4.22%     球场/练习场设计/建造/监理

3.34%     球场/练习场设备及农化产品

3.21%     其他高尔夫相关行业

2.72%     高尔夫旅游及订场服务

2.51%     媒体

2.43%     房地产投资/开发

2.24%     园林景观设计/规划/建造

1.96%     高尔夫电子科技产品 (模
               拟器/GPS导航系统等)

1.92%     高端会所/酒店

1.35%     赛事机构及相关用品

0.96%     会所/酒店设备及用品

0.85%     协会

2014
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44.9%
18.7%

20.48%

15.83%17.6%
29.2%

17.7%

35.4%

17.6%

2014



作为一个新晋的意大利时尚品牌，高博会为我们提供了一个很好
的平台，这个年度盛会让我们有机会与众多业内人士交流，开拓
品牌的商机，同时也接触了很多高球爱好者，帮助了解消费者对
我们品牌的接受度。这次的参展，我们获得非常好的反应，大大
加强了我们在中国市场推出的信心。也希望能继续通过高博会，
让彦创高尔夫这个将时尚、高尔夫和功能性元素完美融合的品牌, 
为更多高球爱好者带来崭新的时尚、型格高尔夫look！

高博会已经成功举办了13届，Southpor t也连续参加了13届。
每一次参展都是一场业内同行相互学习切磋，新老客户参观洽谈
的盛宴。之所以如此执着，我觉得我们国产品牌很需要曝光率。
不少消费者对本土品牌有看法，觉得不如外国品牌出色。我们正
是要改变这种认识误区。Southpor t坚持采用高品质的生产原料
，加上对制作工艺精益求精的高标准要求，和全球知名品牌相比
毫不逊色。借此机会祝愿高博会一届比一届成功，高尔夫行业蒸
蒸日上！

Jose M Fernandez
CEO 

格雷格诺曼冠军高尔夫
学院及格雷格诺曼高尔
夫球场设计公司

2014中国国际高尔夫球博览会是格雷格诺曼冠军高尔夫学院及格雷
格诺曼高尔夫球场设计公司近5年来参加的各亚洲展览会中最好的
一个展会，观众质量和数量如此剧增，我们理所当然会参加并且扩
大预订2015年展位面积。中国很明显是发展高尔夫行业最大的新兴
国家，2015年的市场发展趋势也将会非常好。高尔夫已经是一项可
以在生活上给年轻人和成人提供很多更好机会的很重要的运动，中
国也已经看到了这点，而且也在积极把握这项运动来帮助发展经济
和社区。

我们非常高兴能够成为中国高尔夫球博览会的一份子，同时为中国
高尔夫行业的发展出一份力量，也非常希望我们能够为2015年高博
会带来更多好消息以及给中国高尔夫行业带来更多的发展机会。

李永斌  
总经理    

深圳市秀仕宝高尔夫用
品有限公司

注：展商寄语按照人名拼音字母排序

蔡文娟
共同创立者 & CEO 

彦创高尔夫品牌

2014北京高博会让我们有机会将普洛安科技带进中国高尔夫球
业，中国市场也通过此次展会初步了解到了我们的顶级模拟器以
及相关影音产品。最为感动的是，很多积极反馈都来自于驻足多
次体验的观众，而且他们中的大部分是每天都来参展。我们也因
此结识了很多业内合作伙伴。整个展会秩序井然，满意度颇高。
2014北京高博会已画上了一个圆满的句号，也期望明年的展会更
精彩！

Mark Arnold  
创始人及所有者

普洛安科技

巴洛耐斯公司是专门从事高尔夫球场、运动场、园林绿化等草坪
管理机械设备的咨询、销售及维修的专业化公司，专门从事高尔
夫球场、运动场、园林绿化等日本巴洛耐斯品牌的草坪管理机械
和雅马哈电瓶球车的咨询、销售及维修的专业化公司，其产品具
有系列众多、品种齐全的特点。

高博会作为目前中国高尔夫行业最大规模的展会，是我们展示自己
产品与优良服务的最佳平台，也是我们寻求新客户的重要渠道，希
望高博会越办越好！

李  明
总经理

上海巴洛耐斯草坪机械
有限公司



衡泰信作为国内最大的城市高尔夫综合解决方案合作商，十五年来
致力于练习场设计，建造，管理，自动上球系统，迷你高尔夫和模
拟 高 尔 夫 （ 室 内 高 尔 夫 ） 等 领 域 。 今 年 我 们 不 仅 展 出 了 高 品 质
Greenjoy3A全智高尔夫系统、自动供球系统、练习场设备、迷你
高尔夫及推杆果岭，更在试打展位成功举办第二届中国模拟高尔夫
大赛，并得到美国PGA和英国PGA的鼎力支持。衡泰信希望通过
赛事活动在推动中国高尔夫发展和国民高尔夫普及上贡献自身的一
份力量，也希望通过活动影响更多的人关注中国高尔夫。高博会是
我们谋求更大发展的重要平台，今后，衡泰信将一如既往地参展，
继续提升品牌形象，推进城市高尔夫普及，祝愿展会越办越好。

王继军  
董事长    

深圳市衡泰信高尔夫
管理有限公司

每年的高博会我都会参加，首先对于此次高博会的圆满举办我们吉林体育总会表示祝贺。

每次来高博会都有新的收获，新的发现。在这里我们能见到心仪的展商，了解到最新的产品资讯。感

谢高博会！
吉林体育总会  总经理  金铉镐

今年是我首次参加高博会，总体感觉很不错。从展会的布置，到展会期间活动的安排都让我感到十分

的贴心。作为一个高尔夫业界的高端平台，在高博会上我了解到了展商的新品资讯以及市场的行业动

态。感谢高博会！
上海市大学生高尔夫协会  秘书长  高瑜

注：TAP反馈按照人名拼音字母排序

非常感谢高博会给卡拉威提供了一个与广大高尔夫爱好者近距离
接触，互相了解的平台。参与此次活动不仅卡拉威进一步地广大
球友诠释了自身的品牌与产品，而且球友们也亲身体验了卡拉威
2014新品的独特魅力。在此，卡拉威向高博会主办方表达最诚挚
的谢意。

Yasu Oba
大中华区总经理

卡拉威高尔夫贸易
（上海）有限公司

注：展商寄语按照人名拼音字母排序

东洋机电株式会社的高尔夫球车（APRO）在韩国市场赢得了市场
的肯定，未来中国的高尔夫市场将会越来越大。我们中国生产的高
尔夫球车（Asiapro）也进入了中国市场，得到了客户的一致认可
和称赞。北京高博会的气氛真的非常好，我们对于本届展会印象非
常深刻。不管你是最终用户，贸易人士或商业人士，你都可以在高
博会找到关于高尔夫的一切，我们将一如既往地支持高博会。

朴致雄  
总经理    

东洋机电(江阴)有限
公司



今年是我第五次在京参加高博会，这次高博会比以往任何一届都要规范，尤其在安全方面值得我们学

习！总体感觉很不错。高博会作为高尔夫业界的高端平台，为我们高尔夫从业人员提供了一个良好的

沟通交流的环境。展会的专业性和TAP钻石贵宾服务也给我留下了很深刻的印象。期待下届的高博会

更加精彩！
北京大兴京城高尔夫俱乐部  运营总监  陆建华

高博会作为一个高尔夫交流的重要平台给我们提供了很有价值的展商资源，在高博会上我们也结识到

了许多同行业内的朋友。感谢高博会，并衷心的祝福高博会越办越好！

北京市非凡国际旅行社有限责任公司  经理  赵磊

CGS TAP公司信息

注：TAP反馈按照人名拼音字母排序

感谢此次高博会为我们提供的周到，细致的服务。展会汇聚了众多高尔夫界的品牌商和生产制造商，

为我们提供了大量有价值的货源参考。收获很多，同时也感受到高博会工作人员背后付出的辛苦与努

力。真诚希望北京高博会一年比一年办得更好。大家共同努力，一起为中国高尔夫产业的发展做出更

多贡献。 再此感谢！
砚实中国·高尔夫  总经理   章昊楠

专 卖 店

21世纪高尔夫用品   范德平   总经理

ok高尔夫专卖店   赵征   总经理

北京PAR ONE GOLF CLUB   王楠   总经理

北京大兴京城高尔夫俱乐部   陆建华   运营总监

北京高尔夫球俱乐部   王进臣   草坪总监

北京高球汇商贸有限公司   徐至冬   专卖店经理

北京三木兰商贸有限公司   周军   采购经理

东方信天翁(北京)国际贸易有限公司  王飞   采购经理

濠迈高尔夫    任亿   总经理

上海览海国际高尔夫俱乐部   王秀云   总监

上海斯歌特体育股份有限公司   李耿辉   董事长

砚实中国·高尔夫   章昊楠   总经理

一杆高尔夫专卖店   罗培山   总经理

易凡高尔夫俱乐部   易凡   总经理

郑州鸿运高尔夫用品   杨立云   专卖店经理

球 场

北京北辰高尔夫俱乐部   冯云龙   总经理

北京北湖九号高尔夫俱乐部   张芳   采购总监

北京伯爵园高尔夫俱乐部   林永生   总经理

北京叠泉乡村高尔夫俱乐部   宋丽娜   采销主管

北京鸿华国际高尔夫俱乐部   伍朵云   总经理

北京华彬高尔夫俱乐部   张静   总经理

北京京华高尔夫俱乐部   李凤凯   采购经理

北京尼克劳斯高尔夫俱乐部   张亚玲   采购经理

丛林集团    田国悦   球场总经理

东方高尔夫俱乐部   张光杰   总经理

观澜湖高尔夫俱乐部   黄松伟   采购经理

广东湛江鼎龙吉兆湾高尔夫球会  陈铭礼   总经理

金T高尔夫俱乐部   栾宁   总经理

山东信昌置业有限公司   汪洋   球场总经理

重庆红鼎高尔夫俱乐部   陈恺悌   总经理

今年有801位TAP钻石俱乐部贵宾到场洽谈采购
由于版面有限，以下为部分TAP俱乐部会员：



Gary Player 见面会
国际著名高尔夫明星Gary Player莅临了展会舞台区现场，不仅进
行了精彩的个人演讲还现场演示了不少高尔夫技巧和秘诀。他的出
现更加把整个舞台区推向一个高潮，前来一睹大师风采的粉丝更是
人山人海，现场顿时成为了众媒体争相报道的焦点

PGA 教练现场教学
关天朗启蒙教练 Dan Webb 及另外两位PGA职业教练 Richard 
Mark Janes 和Denise Doyle-Walker，展会三天在现场舞台区
轮流进行教学活动，教学内容针对不同阶段讲解了日常打球时应注
意的事项以及分享了打球技巧，同时互动提问环节，提供了爱好者
即时答疑并且现场动作指导。让现场每一位爱好者都有所收获，增
强了观众的体验度。

GCSAA / GCBAA / ASGCA
教育论坛
三大美国行业协会在会场举办的高端行业教育论坛吸引了业内众多
知名球场的总经理及草坪总监参与。该论坛为高尔夫球场专业人士
提供最新的行业和技术知识，并且分享了许多球场灌溉和建造的案
例及措施。与国外顶级专家面对面的交流，反响热烈。 

PGA高尔夫商业研讨会
由美国PGA主讲，论坛主题围绕赛事运营、会所管理及用品零售
等等展开，本次会议还邀请了Foresight Sports相关人员进行现
场演示实践，讲解了大家比较关心的教学培训主题。论坛为球场总
经理，专卖店经理，赛事运营者和球场运营总监等提供了与专家交
流最佳的机会。

深圳2014年12月4日-6日

深圳会展中心

下届展会见！

徐丽丽

电话：+86 755 2383 4552

邮箱：lily.xu@reedguanghe.com

市场与媒体联系：

2014亚洲国际高尔夫球博览会

品牌发布会
PING / Srixon / Greenjoy/Sunnyhaha等等近10家知名品牌在
舞台区进行了精彩的新品发布会。其中有球具类的新品介绍、服装
类的走秀、还有高尔夫模拟器新技术演示，同时不少展商也邀请了
各自品牌代言高尔夫明星到场助阵，精彩不断，吸引了众多观众的
驻足观看，为媒体提供了无数报道的亮点。 

邮箱：hua.huang@reedguanghe.com


